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Oracle es una compafiia que se dedica a impulsar la innovacion mediante la
implementacion de tecnologia para la simplificacion y automatizacion del negocio.
Ofrece una serie completa y totalmente integrada de aplicaciones de nube y de
servicios de tecnologia. Con mas de 30 anos de operaciones en la region y con sede en
Miami, Oracle América Latina emplea funcionarios en oficinas en Argentina, Brasil,
Chile, Colombia, Costa Rica, México, Peru, Puerto Rico y Venezuela.

CASO DE EXITO

DESAFIO

En el mes de julio la marca llevo a México uno de sus eventos mas importantes: el
Oracle CloudWorld, un encuentro que consiste en explicar a clientes y socios de

negocio como la tecnologia de la nube simplifica el buen curso de los negocios, y
cudles son los beneficios del computo de nube impulsado por las soluciones de la
compafia.

Oracle tenia el desafio de llegar a personas de negocios, una audiencia no tan
habitual para su core business, pero ante la que necesitaba posicionarse.

El Oracle CloudWorld abarcaba distintas disciplinas y tenia como objetivo alcanzar no
solo a perfiles de IT, sino también a directores de otras areas como Marketing, Ventas,
Servicio a Clientes, Comercio Electronico, Finanzas, Recursos Humanos, que sean
tomadores de decisiones.

SOLUCION

En este contexto, la marca eligié LinkedIn para promocionar el evento y perseguir su
reto mas grande: hacer que el trabajo de los clientes sea mas eficiente con el menor
costo posible.

Oracle utilizo el formato Sponsored Inmail, a través del cual invitaban a los
profesionales de diferentes areas a asistir al Oracle CloudWorld que se realizaria el 9 de
julio en la ciudad de México. El mensaje estaba especialmente dirigido a profesionales
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SOLUCION

de Marketing, Ventas, Servicios, Finanzas, Operaciones, Recursos Humanos y
Tecnologia. En este sentido, la opcion de targeting elegida fue por funcion laboral y
ubicacion geografica para llegar a profesionales de estas areas dentro de México.

A través de este Inmail, la compafia motivo a la audiencia a interiorizarse acerca de
coémo la Nube alteraria el futuro de su trabajo, v los invitd a registrarse sin costo en el
evento con un call-to-action claro vy directo.

Sponsored Inmail

Search inbox

Inbox

& New # Trash B Archive Next>
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Sent July 3, 2015, 12:01 PM
Arch
e Sponsored @
Trash
Hola Estrella
Search Q

¢£Has imaginado ya el futuro de tu negocio?

Oracle CloudWorld México el 9 de Julio. Registrate sin costo hoy

£ Te has detenido a pensar cémo sera tu trabajo dentro de cinco afics? Hazlo.
Imagina quién sera tu competidor, dénde estara tu equipo de trabajo y
como venderas tu producto.

En Oracle, tenemos una vigién clara de cémo la Nube dard nueva forma a tu
industria. Te invitamos a Oracle CloudWorld México el proximo 9 de Julio
para que conozcas:

- Como la Nube puede alterar tu trabajo y el de tu equipo

- Qué hacen las empresas mas avanzadas de Latincamérica para convertir
tecnolegia en ingresos

- Por qué la nube crea nuevos modelos de negocio y de relacién con tus
clientes

Si eres un ejecutive de las dreas de Marketing, Ventas, Servicios,
Finanzas/Operaciones, Recursos Humanos o Tecnologia de industria
privada o publica, debes asistir a Oracle CloudWorld México el proximo % de
Julio, el encuentro mas importante de Cloud en América Latina.

Las vacantes son limitadas. Registrate sin costo hoy.

Registrate sin costo hoy

RESULTADOS

SPONSORED INMAIL

50% 8%

OPEN RATE CLICKRATE
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CLAVES PARA EL EXITO

#01

Utilizar Sponsored Inmail

Con el formato Sponsored Inmail, las marcas pueden acercarse a su
audiencia con mensajes directos en los que es posible volcar mayor
cantidad de informacidn, profundizando el mensaje y proponiendo
diversas acciones mediante los Call-to-action adecuados. Oracle lo
aprovechd para invitar a profesionales de diferentes areas a registrarse
en el evento, y darles mas informacion al respecto.

#02

Usar un call-to-action atractivo para asegurar la accion por parte del
usuario que recibe el mensaje. Dentro del Sponsored Inmail es posible
incluir un Call-to-action que invite al usuario a realizar una accion y asi
enfatizar el mensaje y asegurar la interaccion con el target objetivo. En
el caso de Oracle, el llamado a la accién fue: “Registrate sin costo hoy”.

#03

Elegir la segmentacién conveniente para alcanzar

ala audiencia deseada.

Para segmentar correctamente a sus usuarios, Linkedin tiene en
cuenta el contenido profesional que buscan y comparten, la
experiencia con la que cuentan, el drea de conocimiento, su formacion,
y otras actividades que cada perfil realiza para definir su espacio de
navegacion y optimizar su visita en la red. Segun sus intereses, Oracle
apunto a directivos de las dreas de Marketing, Ventas, Servicios,
Finanzas, Operaciones, Recursos Humanos y Tecnologia.
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TESTIMONIO

Luz Maria Murguia Martinez

Directora de Mercadotecnia - Oracle de México

La participacion de perfiles de negocios en Oracle CloudWorld superd las
expectativas, ayudando a posicionar la marca Oracle frente a una nueva audiencia
que dia a dia toma mas decisiones propias en compras de tecnologia. LinkedIn fue
clave para alcanzar a esa audiencia y lograr nuestro objetivo

Escribenos para saber mas acerca de las posibilidades que LinkedIn ofrece para tu negocio.
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